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海道街项目介绍
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• 关于“海道街”

  “海道街”前端专注于为渔具店导入新客客流，中端为渔具店进行私域建设和钓友粘性管理，后端

为渔具店进行极具性价比产品的选品。

  “海道街”是一家专为实体渔具店赋能的行业平台，由英联海道（北京）科技有限公司发起。北京

公司发起人均为钓具行业实体制造公司，涵盖鱼竿、鱼线、饵料、浮漂、配件等全品类。可参考下

页“发起人/股东”。

具体运营模式如下：

    海道街借助抖音、快手、视频号、小红书等平台，我们通过直播、视频、投流等三频共振及媒体矩

阵方式替渔具店做透本地生活（老乡圈），即渔具店只需做好钓友进店核销即可！

    同时，公司为合作的渔具店进行公域导流至门店私域，专业的私域团队协助门店经营好钓友圈。



• 项目发起单位

该项目由英联海道（北京）科
技有限公司发起，多个渔具知
名品牌参股。

海道街负责人表示：我们这件
事就像当初美团、滴滴出来得
时候一样，开始不被理解但会
有一些人抓住机会吃到螃蟹。



项目部分发起人



• 项目运营团队
鲁龙飞：从事新能源电动车多年，关注研究钓具行业15年，指导创立海道钓具品牌。

钟鹏飞：硕士研究生，曾任唯品会、许继电气、新宝电器及金彭集团高管职位；中医标准化及连锁化、宠物粮及宠
物店连锁项目联合创始人。

王 为：渠道品牌营销；曾任阿里巴巴渠道品牌区域负责人，对渠道品牌及数字化运营具有丰富实践经验。

毕元亮：新媒体运营；曾任抖音运营高级经理，创办超百人的本地生活类公司，专注本地生活全案代运营服务。

佟雷：内容与流量运营；现负责公司流量运营、内容运营及付费投流，品牌宣传及推广。

董楠：连锁招商；现负责公司渠道招商、城市合伙人招商及客户运维工作。

刘颜军：营销顾问；曾任“六个核桃”华北区营销总经理，具有丰富的线上品牌运营管理经验。

赵子龙：培训与转化；从事政府部门及企业培训20年，具有丰富的培训、转化及落地经验。

刘兵：原网易架构师，现负责海道街APP的运营与开发。

李磊：原京东融投，京东京灵平台负责人，曾负责京东招商/融资/投资等业务。



为渔具店配置·三大核心团队

流量团队

负责渔具店引流，通过抖音快手等
多个平台，以短视频、直播、文章
等多种内容矩阵投放的方式，让钓
友线上了解产品，到店核销的过程
把控。

产品团队 运营团队

负责为渔具店选品，时刻关注市场

动向，了解最新热门热卖、易成交

产品，及时为渔具店更换引流品/

利润品，保证性价比。

负责协助渔具店老板，建立并维护

微信群。策划门店活动、赛事比赛、

促销等活动，吸引钓友入群，积累

忠实客户，做到持续消费的目的。



高性价比

专业的选品人员，实时关注市场行情，

谁家的产品好卖我们就卖谁家的，什

么好成交我们就卖什么。

好卖

不压货
渔具店只拿最少的货量，够10天左右

的核销品，大数据监控，缺补多退，

及时更换。

庞大的销售出口，数百家品牌合作，

最低价拿货，充分保证渔具店利润，

树立渔具店新口碑。

新的供应链模式
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部分赛事

公司出资帮助渔具店在本地打响名声，全面提升渔具店在当地的竞争力，组织群活动，钓鱼比赛。培养客群，把附近的钓友
全部拉到群中，培养成忠实客户。
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